
BERUFSPERSPEKTIVEN

Der unternehmerische Erfolg wird maßgeb-
lich durch professionelles Vertriebsma-
nagement beeinflusst. Die zentrale Ziel-
setzung des Studiums besteht somit  
darin den akademischen Führungs nach-
wuchs im Vertriebsbereich, – je nach  
Wahl – für die Branchen Finance, Han del 
und Industrie auszubilden. Auf Basis 
von wirtschaft swissenschaft lichen  Fach-
kenntnissen und dem gewählten   Stu  -
dienschwerpunkt eröff nen sich  Positionen 
in der Finanzbranche, im Groß- und 
Einzelhandel sowie bei  Industrie- und 
Konsumgüterunternehmen.

STUDIENINHALTE

Im Studiengang Management und Ver-
trieb erwerben Sie alle Fähigkeiten 
und Kompetenzen um betriebswirtschaft -
liche Fragestellungen aus den Berei-
chen Management und Vertrieb zu lösen.
Der Studiengang Management und 
 Vertrieb vermittelt:

>  eine breite und fundierte betriebswirt-
schaft liche Kernausbildung

>  das Wissen, wie ein modernes Ver-
triebsmanagement funktioniert

>  eine umfassende Sprachausbildung 
in Business English

>  branchenspezifi sches Know-how und 
praktische Erfahrungen im gewählten 
Vertiefungsbereich

STUDIENSCHWERPUNKTE

Im zweisemestrigen Grundstudium erwer-
ben Sie betriebswirtschaft liche Basis-
kompetenzen. Im Hauptstudium wählen 
Sie aus den angebotenen Vertiefungs-
bereichen Finance, Handel oder Industrie:

>  Finance: Detailliertes Produktwissen 
und aktuellste Entwicklungen in der 
Finanzbranche

>  Handel: Handelsmarketing und  logis- 
tische Aspekte

>  Industrie: Branchenspezifisches Ver-
triebsmanagement und -controlling 
sowie technische Grundlagen für den 
Industrievertrieb

 „Mehr als nur Verkaufen“ – Im Vertrieb sind Sie aktiv und langfristig am 
  Erfolg eines Unternehmens beteiligt. Als Schnittstelle zwischen 
  Kunde und Unternehmen versuchen Sie stets die Bedürfnisse des Kunden      
  mit den Zielen des Unternehmens zu vereinbaren.

CAMPUS SCHWÄBISCH HALL

MANAGEMENT UND VERTRIEB
BACHELOR OF ARTS (B. A.)

FAKULTÄT MANAGEMENT UND VERTRIEB

Wirtschaft deutsch



 
STUDIENBEGINN
 
Wintersemester
Bewerbungsschluss:
> �15. Juli zum Wintersemester 

BEWERBUNG 

Alle Informationen für Ihre Bewerbung 
finden Sie unter 
www.hs-heilbronn.de /bewerbung

BERATUNG

Fachstudienberatung
Für eine Fachstudienberatung sowie 
weitere Informationen zum Studiengang
wenden Sie sich bitte an die zuständige
Studiengangassistenz.
Tel.: +49 791 946 313-21
E-Mail: campus-sha @ hs-heilbronn.de
www.hs-heilbronn.de /mvb
 
Zentrale Studienberatung
Für Ihre Orientierungs- und Einstiegs- 
beratung steht Ihnen gerne das Team der 
Zentralen Studienberatung zur Seite. 
Tel.: +49 7131 504-6693
E-Mail: zentralestudienberatung 
@ hs-heilbronn.de

ZULASSUNGS­
VORAUSSETZUNGEN

> �Allgemeine bzw. fachgebundene Hoch-
schulreife oder Fachhochschulreife

 

AUSWAHLVERFAHREN 

Folgende Kriterien werden berücksichtigt:
> �Die Gesamtnote der Hochschulzugangs-

berechtigung (40 %)
> �Die Noten aus der Hochschulzugangs

berechtigung der Fächer 
– Deutsch (10 %) 
– Mathematik (10 %) 
– Fremdsprache (10 %)

> �Abgeschlossene Berufsausbildung (30 %)

Betriebswirtschaftliche  
Grundlagen

> �Ökonomische Grundlagen
> �Einführung in das Finanz- und 

Rechnungswesen
> �Mathematik, Statistik, Wirt-

schaftsinformatik
> �Grundlagen des Wirtschafts- 

privat- und Steuerrechts
> Wissenschaftliches Arbeiten
> Business English

Fach- und branchenspezifische 
Kompetenzen des Studiengangs

> �Grundlagen des Vertriebs- und 
Kundenmanagements

> �Ethische und kulturelle Aspekte 
des Managements

> �Marktforschung
> �Verhaltens- und Verkaufspsycho-

logie
> �Branchenspezifische Inhalte des 

gewählten Vertiefungsbereichs

Praktische Erfahrung

> �Anwendung des Erlernten auf kon-
krete Fragestellungen der Praxis

> �Sammeln praktischer Erfahrungen, 
ggf. auch im Ausland

> Selbstständiges Arbeiten
> �Einblick in ein potenzielles 

Berufsfeld der Branche
> Möglichkeit zum Networking

Weiterführende fach- und  
branchenspezifische Kenntnisse 

> Projektmanagement
> Unternehmensführung
> �Branchenspezifische Inhalte des 

gewählten Vertiefungsbereichs
> Bachelor Thesis

GRUNDSTUDIUM 
1. UND 2. SEMESTER

HAUPTSTUDIUM 
3. UND 4. SEMESTER

VERTIEFUNGSSTUDIUM 
6. UND 7. SEMESTER

PRAXISSEMESTER 
5. SEMESTER

Master
studium

Berufs
einstieg

 1 2 3 4 65 7 Bachelor 
B. A. 
210 Credits

MANAGEMENT  
UND VERTRIEB

 
KONTAKT

Hochschule Heilbronn
Campus Schwäbisch Hall
Ziegeleiweg 4 | 74523 Schwäbisch Hall
Tel.: +49 791 946 313-0
www.hs-heilbronn.de /mv
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STUDIENVERLAUF IN VOLLZEIT


